FLAVIO PAIM
CONSULTORIA INDEPENDENTE

Validando novas teses na advocaciacom o VBANT + P

Por Flavio Paim Rodrigues

Desenvolver novos servicos e produtos juridicos € um desafio constante para os
profissionais da Advocacia. Como em qualquer outro segmento, o mercado exige solucdes
inovadoras com frequéncia e velocidade cada vez maior.

Certamente, em seu escritdrio ha um pensamento constante (ou muito frequente)
em novas teses e solugdes juridicas. O objetivo desse texto € auxiliar na validacéo dessas
ideias do ponto de vista mercadoldgico.

Para esse exercicio de validagdo de novas teses, € possivel adotar um modelo
chamado VBANT + P, adaptado por essa Consultoria dos critérios BANT, criados pela IBM
para identificacdo de oportunidades em comércio eletrénico e validacao de leads, através
de programacdes de computador especificas.

BANT é uma sigla para Budget (orgcamento), Autority (autoridade), Need
(necessidade) e Timing (tempo ou prazo). Acrescentamos o V de Validade e Viabilidade e
o P de Providencias para completar o VBANT + P.

Mas como essa sopa de letrinhas pode ajudar na validacdo das minhas ideias?

O mecanismo para aplicar o VBANT + P em seu escritério € muito simples, para
utiliza-lo, basta reunir as ideias de novas teses, produtos e solugfes juridicas que vocé
oferece ou pretende oferecer ao mercado e se utilizar do VBANT + P para verificar sua
viabilidade. Para ajudar no processo de constru¢cdo de novas ideias, teses e solugbes
juridicas, desenvolvemos o roteiro abaixo, que pode ser aplicado em seu escritorio a
qualquer momento:

V | Validade e viabilidade

A nova ideia é valida e viavel juridicamente?
e A nova ideia é vdlida e viavel operacionalmente
(dentro do escrit6rio)?
e A nova ideia €é vélida e viavel
mercadologicamente?
B  Orcamento (budget) e Meu escritério possui recursos suficientes para
sustentar a implantacéo da nova ideia?

e A nova ideia é capaz de produzir receitas

compativeis com o desejado pelo escritorio?

e Os clientes desejados possuem recursos

financeiros suficientes para custear a nova ideia?
A Autoridade e Meu escritério possui autoridade no mercado para
implementar a nova ideia?

e Os clientes que meu escritério pretende atender
com a nova solucdo possuem autoridade para
decidir por essa ideia? (Capacidade de deciséo de
compra)
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N Necessidade

T Tempo

+ P | Providéncias
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Os clientes que pretendo atender precisam da
nova ideia?

Meu escritério precisa dessa nova ideia?

Quais sdo as capacitagcbes que meu time
necessitara para colocar a ideia em prética?
Preciso de mais profissionais para colocar essa
ideia em pratica?

Qual é o prazo para implanta¢éo dessa nova ideia
no mercado, no cliente, no escritorio?

Existem prazos prescricionais envolvidos?

Qual o tempo que 0 meu escritdrio precisara para
“entregar” a nova solu¢ao?

Qual o tempo que o cliente precisara para decidir?
O que preciso fazer para implementar essa nova
ideia, tese ou produto juridico?

Quais sdo as providéncias praticas necessarias
para transformar a ideia em um produto juridico
viavel?

Utilizando o roadmap VBANT + P o seu escritério pode pensar novas ideias, teses
e produtos juridicos de maneira mais assertiva, objetiva e pratica. A ferramenta foi
desenvolvida para que escritérios de qualquer segmento possam oferecer a sociedade
solugdes validas e viaveis, financeira e mercadologicamente.
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